Magnus Johansson

Saljfabriken

Magnus Johansson ar utbildare, férfattare och féreldsare med passion for férséljning. | féreldsningen
SALJFABRIKEN liknar Magnus saljarbetet med en produktionsprocess, dar man mycket systematiskt och
noggrant definierar varje moment for att kunna effektivisera och fa ut optimalt av sin insats. Du far manga
konkreta uppslag pa vad och dven hur du kan 6ka produktiviteten i ditt séljarbete. Nar frdgan kommer Aur
jag ska 6ka mitt resultat, ar det enkla svaret alltid att 6ka tempot, jobba hardare och mer. Magnus
utmanar oss att jobba smartare. Passa pa att omvardera ditt arbetssatt. Utvaxlingen 6ver tid bli avsevard.
Alternativet att géra samma sak som vi alltid gjort och tro att det ska skapa nya resultat har Einstein
beskrivit som definitionen av galenskap. Da tycker vi att Magnus vag - att jobba smartare - bade verkar
roligare och just smartare.

Malet med férelasningen

o Effektivisera saljarbetet

o Struktur ger resultat

e Processorienterad férsaljning

Insikt - Coachande fragor

1. Rita upp din séljprocess och beskriv bade VAD och HUR du goér.

2. Analysera varje delprocess och utmana dig sjalv att utveckla och effektivisera.

3.l vilka tre delar i séljprocessen har du stérst utvecklingspotential?

4. Vad skulle det ge for resultat réknat i kronor, om du kunde férbattra varje steqg i séljprocessen? Gor ett
kvalificerat rékneexempel. Vad skulle det innebara fér 6kning per ar? Vad skulle det ge extra under 10 ar?
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